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Préface

Le réseau des gommes naturelles et des résines en Afrique (NGARA) a été établi en mai 2000.

Il a pour but de positionner les pays producteurs africains et leurs partenaires comme des

meneurs de jeu dans la production, la transformation et le marketing (la commercialisation) de

la gomme arabique et des résines.

Le marché international de la gomme arabique est soumis à différentes tendances et

fluctuations. Il est déterminé par une demande croissante, une capacité variable des pays

producteurs africains à stabiliser l’approvisionnement, une variabilité des qualités et des prix

ainsi que par la menace des produits de substitution dans les pays importateurs, qui pourrait

affecter d’une manière négative la demande en gomme arabique.

L’information sur la tendance du marché est essentielle en vue de l’organisation des pays

producteurs africains pour faire face à une demande croissante, à travers la bonne organisation

de leurs chaînes commerciales, de la production jusqu’à l’export, mais également en vue de la

stabilisation du marché avec des stocks appropriés, un contrôle de la qualité des produits

exportés et un soutien adéquat des prix au niveau de la production.

NGARA à travers les points focaux établis dans la région a initié la diffusion d’informations sur

les marchés globaux, les caractéristiques du marché, les données sur l’import/export et la mise

à jour de la situation pour 2004, au moyen de ce rapport.

Cette publication a été produite grâce aux rapports élaborés par deux experts (Didier Muller et

Chidume Okoro) dans le domaine de la commercialisation de la gomme arabique, qui ont été

recrutés pour ce travail à travers le projet « Opération Acacia », financé par le gouvernement

italien et géré par la FAO.

NGARA espère que l’amélioration des échange de données sur le marché permettra de

surmonter les contraintes qui pénalisent actuellement le marché de la gomme arabique.

L’information sur la tendance consolidera le rôle majeur joué par les producteurs africains, dans

la production, le traitement et le marketing de la gomme arabique, avec des effets bénéfiques

aux économies nationales et en particulier une contribution à la réduction de la pauvreté dans

les régions rurales ainsi qu’à une plus grande sécurité alimentaire.
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1.0 Vue d’ensemble du Marché International

1.1 Désignation du produit

Les spécifications concernant la gomme arabique n’ont pas été modifiées depuis celle élaborée

lors du 31ème Comité du Codex pour les additifs alimentaires, à La Haye, Hollande, du 19 au

23 mars 1999. Cette spécification consolidait les précédentes en stipulant que "la gomme

arabique est l'exsudat séché provenant du tronc et des branches d'Acacia senegal ou d'Acacia

seyal, de la famille des légumineuses".

La gomme arabique friable, exsudat de l'Acacia seyal, s’est développée dans les dernières

années, aussi bien en terme d'offre qu'en terme de demande sur le marché international.

La gomme arabique est mise en marché essentiellement par les pays de la ceinture gommière,

appelés ci-après pays producteurs, où pousse le genre Acacia et plus particulièrement les

espèces senegal et seyal, en zones arides d’Afrique, au sud du Sahara.

1.2 Exportation mondiale de la Production

La source d’information sur l’importation et l’exportation de gomme sur le marché mondial est

basée sur les données douanières internationales, à part le cas de Soudan qui publie cette

information annuellement, au niveau national.

Le Tableau 1, donne les quantités en tonnes métriques de gomme arabique brute vendue sur

le marché mondial, par les pays producteurs d’Afrique et d’Asie. Les quantités de gomme

arabique brute exportées, montrées dans le tableau 1 ne correspondent pas à la production

actuelle de gomme arabique. Cela parce que dans le tableau 1, la quantité de gomme

arabique consommée localement n’est pas incluse ainsi la production non exportée qui est

stockée occasionnellement. En conséquence, les quantités enregistrées ne sont pas une

mesure exacte de la production mondiale totale de gomme arabique.

Tableau 1 : Exportation de gomme arabique brute (En tonnes) 1991-2002

ANNEE SOUDAN TCHAD NIGÉRIA AFRIQUE. autres SOUS TOT. AFRIQUE ASIE TOTAL

1991 25,909 2,228 6,706 1,463 36,306 809 37,115

1992 17,061 2,450 8,358 3,073 30,942 726 31,668

1993 13,475 3,701 7,042 2,243 26,461 756 27,217

1994 23,341 4,558 9,822 3,751 41,472 684 42,156

1995 18,143 7,001 9,914 2,821 37,879 814 38,693

1996 17,671 7,365 12,164 3,349 40,549 435 40,984

1997 17,342 8,527 10,199 5,301 41,369 696 42,065

1998 25,053 12,584 8,166 2,296 48,099 384 48,483

1999 19,305 11,312 8,598 3,399 42,614 912 43,526

2000 21,916 11,682 8,239 4,009 45,846 2,251 48,097

2001 26,105 12,881 8,747 2,137 49,870 471 50,341

2002 34,162 10,664 6,556 2,724 54,106 258 54,364

Source: Centre du Commerce International, à Genève

En 12 ans, la gomme arabique brute exportée d’Afrique passe de 36,000 à plus de 50,000

tonnes, soit une hausse de 28 %, ce qui ressort bien dans la figure 1, page suivante.
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Figure 1: Exportation de Gomme Arabique brute d’Afrique (1991-2002)

Les trois (3) principaux pays producteurs sont: le Soudan, le Tchad et le Nigéria lesquels, ont

produit 95% de la gomme arabique exportée sur le marché mondial. La figure 2 montre que le

Soudan dépasse 50 % du marché mondial et montre que le Nigéria atteint 20 %. En dix ans

(1991 – 2002), la production du Tchad passe de 10 % à 25 % du marché mondial et ce pays

devient le deuxième producteur mondial. Les 5 % restant sont partagés entre les dix autres

pays africains.

La tendance 2001 – 2002 montre une légère réduction de la quantité de gomme arabique

exportée par le Tchad et le Nigéria et une hausse des exportations soudanaises. Ceci est visible

dans le tableau 1, en comparant l’exportation de gomme arabique en 2001 et 2002.
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Figure 2 : Exportation de gomme arabique par pays (1991 – 2002)
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1.3 Principaux pays exportateurs

Très peu de pays producteurs (5 ou 6, et pas des plus importants) transmettent leurs données

douanières. Le calcul des exportations se fait donc en « miroir » par une analyse détaillée des

importations des pays ré exportateurs ou consommateurs de gomme arabique. Chacun sait

qu'il existe des flux de gomme arabique aux frontières des pays producteurs, mais en l'absence

de publications de la part des services douaniers concernés, il n'est pas possible d'en tenir

compte ici, afin de recalculer les contributions réelles de chaque pays vers le marché à

l'exportation.

Depuis quelques années, on constate néanmoins une simplification des flux, notamment au

niveau du bassin du Lac Tchad, où la gomme arabique est exportée de plus en plus

directement par chaque pays, notamment par le deuxième producteur mondial, le Tchad, dont

l'essentiel de la gomme arabique part maintenant FOB N'Djaména, ce qui réduit d'autant les

flux qui sortaient par les pays voisins en en prenant, au passage, l'origine douanière.

Les données disponibles pour 2002 font donc apparaître dans l'ordre et en tonnes, du plus

grand au plus petit, les Pays producteurs ou exportateurs suivants (Tableau 2):

Tableau 2 : Analyse des principaux pays producteurs

Pays %

Soudan 63

Tchad 20

Principaux pays producteurs

Nigéria 12

Cameroun 2.2

Ethiopie 1.6

Tanzanie 0.6

Pays producteurs mineurs

Erythrée 0.5

Autres dix pays africains 0.1

Pays re exportateur de gomme République Centre Africaine 99 tonnes, marginales

Trois pays représentent 95% de l'offre, les huit pays suivants en représentent plus de 4,5%, et

une dizaine d'autres intervient marginalement sur cette offre avec, tous ensemble moins de

0,5%, et des quantités d'environ 20 tonnes (soit un conteneur par an). On notera ici que

plusieurs pays producteurs, parmi les moins avancés, sont concernés par ce marché, qui

représente au Soudan et au Tchad, une des cinq principales ressources à l'exportation (la

troisième pour le Tchad)

La République Centre Africaine publie des données douanières qui montrent que l'essentiel de

ses exportations sont des ré exportations, sans pour autant mentionner les pays d'origine, qui

sont sans doute des pays producteurs voisins.

1.4 Importations

Le Tableau 3, expose le volume d'importation en quantité (tonnes métriques). Il donne

également la position de chaque pays ou groupe de pays en pourcentage du marché total

calculé. Ce tableau 3 montre aussi une nette tendance à la hausse des importations de gomme

arabique au niveau mondial.

Les années 1996 et 1997 ont été deux années charnières sur le marché à l'importation de la

gomme arabique, elles ont vu s'opérer l'effondrement des cours de la gomme dure qui, selon
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les sources de la revue Marchés Tropicaux, ont perdu la moitié de leur valeur entre mars 1996

et mars 1998. Les importations de 1997 mais encore plus celle de 1998, confirment cette

baisse des prix de la gomme arabique au niveau de 2000 dollars américain pour la gomme

d’Acacia senegal. La tendance à la diminution des prix s’est poursuivie jusqu’à la fin de 1999

avec 1500 dollars par tonne FOB Port Soudan pour la gomme d’Acacia senegal et 800 dollars

pour la gomme d’Acacia seyal. Cette tendance permet de repositionner la gomme arabique sur

le marché des additifs alimentaires et la constitution de stock à un prix raisonnable.

Le Tableau 3 montre à l'évidence que l'essentiel des importations de gomme arabique se

concentre toujours, pour 2002, sur cinq pays ou régions de l’Union européenne (UE 15): Si l’on

considère les importations directes de la Scandinavie, les 2/3 des importations mondiales de

gomme brute sont localisées en Europe.

Tableau 3: Importation de gomme arabique brute (1991-2002)

Il est bien mis en évidence dans la figure 3, que la France est, au niveau mondial, le premier

des pays importateurs et re-exportateurs de gomme arabique.

Tonne FRANCE G.B. U.S.A. INDE ALLEMAGNE ITALIE JAPON AUTRES TOTAL

1,991 9,781 6,810 5,479 3,311 3,251 3,451 1,983 2,998 37,064

% 26 18 15 9 9 9 5 8

1,992 9,691 7,402 2,681 2,668 4,114 1,095 1,682 2,570 31,903

% 30 23 8 8 13 3 5 8

1,993 10,560 4,724 2,035 2,573 2,957 2,058 782 1,746 27,435

% 38 17 7 9 11 8 3 6

1,994 12,009 4,653 6,916 3,763 4,371 5,201 1,447 3,362 41,722

% 29 11 17 9 10 12 3 8

1,995 10,675 4,247 5,364 7,547 4,518 2,169 1,072 2,740 38,332

% 28 11 14 20 12 6 3 7

1,996 12,450 4,079 6,454 8,334 2,528 1,735 1,220 3,987 40,787

% 31 10 16 20 6 4 3 10

1,997 15,931 4,836 6,078 6,095 3,252 699 1,379 3,371 41,641

% 38 12 15 15 8 1 3 8

1,998 20,075 5,137 9,028 5,621 3,058 644 1,599 4,081 49,243

% 41 11 18 12 6 1 3 8

1,999 15,631 1,829 6,563 6,574 3,672 2,096 1,265 5,730 43,360

% 36 4 15 15 9 5 3 13

2,000 19,202 3,744 6,835 5,638 4,405 1,147 1,717 5,307 47,995

% 40 8 14 12 9 2 4 11

2,001 20,738 3,310 7,780 4,777 5,398 2,040 1,724 3,810 49,577

% 42 7 16 10 11 3 3 8

2,002 22,182 4,807 7,444 4,710 4,521 2,365 1,080 6,891 54,000

% 41 9 14 9 8 4 2 13

* L’Inde importe des gommes mélangées, à bas prix, seuls 66% des tonnages sont comptés

Sources: Centre du Commerce International, à Genève
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En effet, dans les dix dernières années, la France vient en tête avec plus de 40% du marché

mondial à l’importation (gomme brute), suivie par le Royaume-Uni avec environ 10 % du

marché. L’Allemagne et l'Italie se partagent encore 10 % de ce marché. Les Etats Unis

d’Amérique, l'Inde et le Japon se partagent 25% de ce même marché. D’autres pays, comme

les pays émergents de l’Europe de l’Est, d’Amérique du sud et d’Asie importent de plus en plus

de gomme arabique. Le Tchad devient un partenaire important de ces pays émergents dans la

consommation de gomme arabique. Il développe des relations commerciales avec plus de 12

pays, alors que le Soudan développe une relation commerciale avec à peu près 30 pays. Le

Nigéria avec moins de dix pays reste un peu en retrait dans sa participation commerciale au

marché de la gomme arabique.
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Figure 3 : Importation de gomme arabique par pays

1.5 Ré exportations

Mis à part une exception connue, la République Centre Africaine (R.C.A.), l'essentiel de la

gomme arabique ré exportée l'est à partir de quelques pays, principalement européens, ayant

une histoire coloniale.

En effet, les principaux négociants ou industriels liés à la gomme arabique sont localisés en

France, au Royaume-Uni, et en Allemagne. Ces trois pays ont ré exporté en 2002 plus de

25 000 tonnes de gomme arabique.

Le Tableau 4, montre que la France met en marché plus de 48% de la gomme arabique ré

exportée dans le monde, suivie par le Royaume-Uni, l'Allemagne et les U.S.A. Les autres pays

européens négocient, en valeur, 5% du marché mondial.
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Tableau 4: Re exportation de gomme arabique en US$ (2002)

Pays US $ (millions) % Valeur Globale

France 38 48

G.B. 9.5 12

Allemagne 6.0 8

USA 5.5 7

Autres Pays européens 4.0 5

Le Reste du Monde 16.0 20

TOTAL 79

En matière de ré exportation, l'Europe domine encore ce marché de la gomme arabique en

négociant 77% des tonnages et près de 75% des affaires en valeur pour 2002. La valeur

ajoutée brute réalisée atteint 130% de la valeur d'importation pour l’Union Européenne; alors

que pour les U.S.A. elle n’est que de 70%. La France, qui réalise un peu plus de 150% de

valeur ajoutée brute, est le pays qui fait la meilleure opération sur ses ré exportations. Cette

valeur ajoutée brute comprend les coûts industriels de traitement de la gomme arabique par

voie humide suivie d'une atomisation. En effet en 2002, la quasi-totalité des gommes ré

exportées, subit ce processus complet de traitement industriel.

Les processus industriels de concassage sont devenus obsolètes, car ils ne correspondent plus

aux standards de sécurité phytosanitaire requis dans les pays industrialisés. Ces processus "par

voie sèche" perdent du terrain chaque année au profit du processus "par voie humide", lequel

requière un système de production industriel beaucoup plus complexe (mise en solution,

brassage, filtrations multiples, pasteurisation et enfin atomisation au moyen d'une tour

d'atomisation de même conception que celles qui servent à faire du lait en poudre).

Néanmoins, à l’instar de la Compagnie de la Gomme Arabique au Soudan, qui a été le premier

exportateur à investir dans ce domaine dans les années quatre vingt dix, de plus en plus

d’exportateurs privés, dans les pays de production, investissent dans des unités de tri semi

mécanisé et de concassage pour proposer une gomme arabique nettoyée, avec une

granulométrie standardisée. Ces investissements permettent de remonter environ 10% de

valeur ajoutée au niveau du pays producteur et de limiter le transport de déchets (écorces,

bois, sable …) ainsi que les refus pour marchandise non conforme.

Une grande partie de la valeur ajoutée brute sert à financer ces équipements et leur

fonctionnement, ce qui réduit d'autant la valeur ajoutée nette que réalisent les industriels du

secteur. Les documents utilisés pour réaliser ce dossier ne permettent pas d'estimer cette

valeur ajoutée nette. Cependant, les performances réalisées par l'industrie française (150% de

valeur ajoutée brute) s'expliquent par l'introduction d'une proportion de gomme arabique

friable dans la plupart de ses fabrications, ce qui réduit d'autant les coûts d'acquisition en

matière première et s'exprime par une marge nette nécessairement plus élevée.

On note, qu'en valeur, la France est le pays qui achète sa gomme arabique le moins cher, Inde

mise à part. On peut donc en déduire que ses importations font probablement une large place

aux gommes friables, issues d’Acacia seyal.

1.6 Consommation par pays

Le Tableau 5, présente une vue d'ensemble des pays qui consomment de la gomme arabique à

partir du marché international (1991 – 2002). Les pays sont classés approximativement dans

l'ordre décroissant de leur consommation intérieure tel qu'elle se présente en 2002. Ce tableau

permet le calcul d'une consommation apparente moyenne annuelle de gomme arabique de

l'ordre de 51 000 tonnes sur la période 2000-2002, laquelle est inférieure de quelques 30
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tonnes à la moyenne des exportations par les pays producteurs. Cette différence s'explique par

l'incorporation d'une petite proportion de gomme arabique ré exportée sous une nouvelle

identité comme parapharmacie ou additif alimentaire complexe.

En 2002, dans le Tableau 5, douze pays représentent 80% de la consommation de gomme

arabique, ensuite viennent une vingtaine de pays dont la plupart (hors UE 15) peuvent être

considérés comme des pays émergents, avec maintenant plus de 15% de cette consommation.

Enfin, le reste de la demande est dispersé entre les autres vingt cinq pays avec moins de 5%.

Une lecture attentive de ce tableau 5 montre en effet que, au-delà des douze grands pays

consommateurs (U.S.A., France, Mexique, Inde, Italie, Royaume-Uni, Allemagne, Belgique,

Japon, Suisse, Danemark et Suède), avec 1 000 tonnes et plus en 2002, il existe bien une

quinzaine de pays émergents sur le marché à l'importation de gomme arabique.

Tableau 5 : Consommation de gomme arabique par pays (1991-2002)

Tonne Métrique 1991 1992 1993 1994 1995 1996 1997 1998 1999 2000 2001 2002

U.S.A. 6,667 4,972 4,715 9,071 6,901 7,964 8,544 13,413 10,709 11,759 12,663 13,343

INDE 5,152 3,969 3,823 5,814 11,686 12,796 9,365 8,439 10,418 8301 7000 7,255

FRANCE (EU 15) 3,083 2,873 2,785 3,727 1,785 3,886 4,943 7,627 1,884 5,342 4,761 5,347

MEXIQUE 418 542 564 556 489 1,878 2,093 3,196 3,454 3,388 3,021 4,322

ITALIE (EU 15) 4,934 2,022 3,116 5,787 2,748 2,289 1,730 1,879 3,626 2,389 3,146 3,637

ROYAUME UNI (EU 15) 3,717 4,136 1,974 2,706 2,700 2,678 1,531 3,141 613 2,117 1,833 2,354

ALLEMAGNE (EU 15) 1,836 2,507 1,214 2,215 1,981 531 2,095 1,951 1,753 2,295 3,720 2,197

BELGIQUE (EU 15) 826 619 627 1,200 877 690 1,229 147 154 636 865 1,696

JAPON 2,014 2,015 1,218 1,797 1,428 1,793 1,871 2,009 1,583 2,076 2,057 1,642

SUISSE 887 794 1,043 967 1,023 864 729 1,171 1,224 1,091 1,050 1,559

DANEMARK (EU 15) 1,038 998 653 1,208 624 656 679 837 578 681 723 1,412

SUEDE (EU 15) 812 514 504 856 347 1,775 1,361 1,727 3,116 2,485 749 1,224

BRESIL 397 222 177 310 423 453 476 489 641 542 671 942

IRLANDE (EU 15) 756 409 215 409 868 1,380 1,199 659 435 730 789 941

CHINE 106 48 207 401 162 263 748 726 640 923 872

COREE 274 286 258 396 432 646 399 374 454 479 739 802

ESPAGNE (EU 15) 251 243 181 286 315 936 334 288 371 442 450 735

PAYS-BAS (EU 15) 176 416 204 345 239 233 249 246 453 400 504 696

POLOGNE 44 51 75 97 98 157 218 207 282 346 651

NORVEGE 871 755 757 616 913 610 880 626 622 348 607 601

RUSSIE 18 23 18 17 31 133 227 335 467

FINLANDE (EU 15) 384 316 294 300 509 334 294 426 450 357 408 427

AUTRALIE 39 150 200 233 199 278 306 278 271 203 267 373

PHILIPPINES 315 364 134 399 240 440 310 372 305 400 589 252

AFRIQUE DU SUD 353 166 275 400 242 305 99 98 106 445 235

CANADA 127 123 109 154 104 97 94 106 119 122 128 230

TURQUIE 53 76 104 75 61 81 76 110 86 128 128 222

PORTUGAL (EU 15) 38 33 28 45 33 57 82 120 169 171 146 222

CHILI 32 46 34 65 142 54 111 181 154 94 143 200

ARGENTINE 146 294 247 296 238 374 308 307 320 342 172

ISRAEL 80 50 80 50 70 90 100 120 125 150 107 132

HONGRIE 16 17 16 15 21 38 56 37 48 14 129

ALGERIE 109 94 58 57 95 160 67 220 190 135 118

VENEZEULA 228 224 181 211 164 288 108 44 57 92 69 111

COLOMBIE 54 72 38 107 76 118 107 114 60 86 126 101

THAILANDE 127 82 94 133 113 117 134 102 159 176 390 89

SLOVENIE 62 62 84 69 60 50 58 55 62 69 83

ISLANDE 85 80 57 52 68 70 83 79 52 88 84 83

PAKISTAN 355 504 250 479 637 425 225 305 78
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GRECE (EU 15) 69 70 65 52 132 68 82 97 43 55 53 51

PEROU 10 12 4 41 38 49 41 49 33 49

COSTA RICA 18 9 4 6 8 15 12 30 48

REP.TCHEQUE 19 20 22 17 16 16 18 33 32 35

EQUATEUR 13 698 17 23 41 17 29 20 15 11 16 31

ROUMANIE 1 8 7 31 18 35 28 30 37 29 26

HONG-KONG 76 62 179 212 248 70 87 136 142 24 22

ARABIE SAOUDITE 55 241 452 147 261 932 0 618 272 52 47 14

NOUVELLE ZELANDE 16 9 11 18 23 12 12 10 15 14 12 11

SLOVAQUIE 12 10 8 8 6 9 77 10

TUNISIE 10 43 154 147 59 46 5 36 148 155 7

CROATIE 2 3 1 7 5 7 13 6 4 5 5

BENGLADESH 19 16 16 5 2 1 46 5

ZIMBABWE 9 12 13 7 22 4 14 1

MALAYSIE 25 41 42 57 43 72 96 92 121 113 143 -72

PANAMA 12 14 13 8 16 31 5

HONDURAS 1 2 5 3 7 5 6 6 0

PARAGUAY 10 14 2 19 10 17 9 4 2 2 1

AUTRES 11 19 66 101 52 60 827 601 808 954 1,216 1212

TOTAL EN TONNES/AN 34,579 31,164 26,042 40,946 38,317 42,950 41,192 51,036 44,141 48,286 49,433 54,991

UNION EUROPEENNE 17,978 15,205 11,908 19,204 13,158 15,532 16,023 19,405 14,033 18,484 18,345 20,939

Le marché vers les pays Latino-américains (hors Mexique), par exemple, représente

actuellement un potentiel de plus de 1 500 tonnes de gomme arabique, essentiellement traité

par l'intermédiaire des grands pays de négoce présentés ci avant. Ce potentiel a augmenté de

50% depuis 1998. Au-delà du Mexique qui confirme sa position de grand pays importateur,

avec plus de 3 500 tonnes pour 2000-2002: On voit ainsi émerger en tonnage moyen annuel

sur 2000-2002:

 Le Brésil surtout, avec plus de 700 tonnes (500 tonnes en 1997-99)

 Le Venezuela et la Colombie, qui dépassent 100 tonnes (90 & 70 tonnes en 97-99)

 le Chili avec plus de 150 tonnes consolide ses importations (200 tonnes en 2002)

 l'Argentine avec 300 tonnes (300 tonnes en 1997-99) se maintient malgré la crise

D'autre pays, et en Asie notamment, la Chine et la Corée (sud), 750 à 800 tonnes chacun sur la

période 2000-2002, représentent un autre potentiel de 1 500 tonnes en augmentation de 50%

par rapport à la période 1997-99, encore traité par l'intermédiaire des grands pays de négoce.

Ensuite, l’Afrique du Sud et l’Australie, avec chacun une consommation apparente de gomme

arabique de près de 300 tonnes, forment un autre groupe de pays dont la consommation

intérieure de gomme arabique tend à se développer. Elle passe de 450 tonnes en 1997-99 à

plus de 600 tonnes en 2000-2002, soit une progression de 30%.

Enfin les pays de l'Est de l'Europe ont développé leurs achats de gomme arabique entre 50%,

et 100% notamment :

 La Pologne, qui passe de 200 à 400 tonnes,

 La Slovénie, qui passe de 50 à 70 tonnes,

 La Hongrie, qui passe de 40 à 60 tonnes,

 La Tchéquie, qui passe de 20 à 30 tonnes.

Mais c’est la Russie, qui passe entre 1997-99 et 2000-2002 de 60 à 350 tonnes, qui pulvérise

les records de développement de ses besoins en gomme arabique. Le potentiel de ces pays,

évalué à 300 tonnes en 1998, passe à environ 1000 tonnes en 2002.
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Notons ici que la progression d’environ 60% de la demande de gomme arabique entre 1991-93

et 2000-2002 est le fait, pour un tiers des U.S.A. (avec une progression d’environ 6 300

tonnes), et pour les deux autres tiers de l’Europe des 15 (avec une progression de 4 000

tonnes), mais surtout des pays émergents que nous venons de lister (avec une progression de

9 500 tonnes). La dynamique économique de ces pays ne peut que tirer à la hausse le marché

mondial de la gomme arabique dans les dix années à venir et relayer les puissances

industrielles du monde occidental plus le Japon.

1.7 Caractéristiques du marché

1.7.1 Exportation, importation et tendance de la consommation

Nous savons maintenant que le marché de la gomme arabique est détenu à l'exportation, à la

ré exportation, comme à l'importation par un petit nombre de pays qui le dominent. En 2002,

trois pays font 95% de l'offre (Soudan, Tchad et Nigéria), douze pays consomment 80% de la

gomme arabique mondiale et parmi eux trois pays (France, Royaume-Uni et Allemagne) font

environ 70% des ré exportations, dans le monde.

Il s'agit donc d'un marché très concentré, où les premières places sont occupées, et souvent

depuis longtemps, par quelques pays. Mais des exemples récents montrent qu'il est tout de

même possible d'y prendre place en une dizaine d'années, notamment à travers une dynamique

d'entreprise sur l’initiative du secteur privé: Le Tchad vient d'en faire la brillante démonstration,

en passant de 5 à 25% de parts du marché de l'offre de gomme arabique en une dizaine

d’années !

Aucune étude récente sur les diverses utilisations de la gomme arabique n'est disponible, il

n'est donc pas possible de donner ici la segmentation actuelle du marché ni la répartition

quantitative et qualitative (gomme dure/friable) de celui-ci.

Ces utilisations sont liées à deux caractéristiques principales de la gomme arabique: sa solubilité

élevée dans l'eau et sa basse viscosité. Elles lui confèrent d'éminentes qualités en tant

qu'émulsifiant, stabilisant, épaississant ou encore adhésif, avec une toxicité nulle et un faible

pouvoir calorique, lequel intéresse les applications alimentaires en diététique.

1.7.2 Prix

Selon les sources de la revue Marchés Tropicaux, qui les publie chaque semaine, les

cours de la gomme arabique se sont établis, pour la campagne 2003, par tonne

métrique en $ des U.S.A., comme suit:

Grade / Type de gomme Prix

Gomme arabique Soudan « Kordofan » 1 650 us$, la tonne FAB

Gomme arabique Nigéria « grade » 1 1 150 us$, la tonne CAF

Gomme arabique Soudan « Talha » 750 us$, la tonne FAB

Gomme arabique Nigéria « grade 2 » 750 us$, la tonne CAF

La gomme arabique Kordofan est la gomme type exportée par le Soudan, du nom d'une

province au coeur de la ceinture gommière du pays. C'est l'exsudat d'Acacia senegal, nettoyé et

calibré par la Gum Arabic Company. La gomme arabique grade 1, exportée par le Nigéria est

aussi l'exsudat d'Acacia senegal, mais juste nettoyé, sans calibrage mécanique. La gomme

arabique Kitir du Tchad se rattache à ce type de produit.
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La gomme arabique Talha, la gomme friable exportée par le Soudan est l'exsudat d'Acacia

seyal, juste nettoyé. La gomme arabique grade 2, la gomme friable exportée par le Nigéria est

aussi l'exsudat d'Acacia seyal, juste nettoyé. La gomme arabique Talha du Tchad se rattache à

ce type de produit.

Depuis 1997, les cours des gommes Kitir et Talha du Tchad ont été publiés par la revue

Marchés Tropicaux, ils sont donnés un Euros, ce qui nécessite de les convertir en us$.

Grade / Type de gomme Prix

Gomme arabique Tchad «Kitir » 1 600 us$, la tonne FAB

Gomme arabique Tchad «Talha » 875 us$, la tonne FAB

Le cours des gommes friables (grade 2, Talha, ...) est peu fluctuant depuis dix ans. Il oscille

entre 750 et 850 us$ CAF la tonne (source Marchés Tropicaux), sur un marché ou offre et

demande se rejoignent. Le produit est assez abondant, il est cueilli sans saignée sur un arbre

présent près des bas-fonds, sur des sols bien alimentés en eau, les récoltes sont donc

beaucoup moins sensibles aux aléas climatiques que celles des gommes dures, l'exsudation de

gomme arabique étant fortement liée aux réserves en eau des sols qui supportent les acacias

gommiers. A part un petit pic à 1 000 us$ en 1998-99, les gommes friables ne présentent pas

de risques d’envolée des prix.

Le cours des gommes dures (Kordofan, grade 1, Kitir, ...) dépend d'un marché beaucoup plus

tendu. Ce cours a atteint des sommets avec des lots négociés en 1994-95 à plus de 4 400 us$

la tonne (source Marchés Tropicaux). Une détente s'est amorcée en 1996, elle s’est achevée en

2002, avec une petite reprise à la hausse. Cette légère tension sur les cours semble liée à un

risque de diminution des stocks au Soudan, pressenti par les acheteurs. En effet, les

informations données par la Gum Arabic Company jusqu’en début d’année 1996, permettaient

d'évaluer ce stock à plus de 50 000 tonnes en 1997, soit une année et demi de consommation

mondiale de gomme arabique dure. Depuis, nous ne disposons plus d’informations sur l’état de

ce stock et quelques calculs simples à partir des statistiques de récoltes fournies par le Soudan

laissent craindre un épuisement de ces réserves de gomme arabique.

Pour la campagne 2004, il semble que cette tension sur les prix s’avère de plus en plus

préoccupante, au moment où ce profil de marché est rédigé. Les cours de la gomme dure,

relativement bas depuis 3 à 4 années, sont peu motivants, et les producteurs ont, semble-t-il,

hésité à saigner les acacias senegal en octobre 2003. Il en résulte des récoltes peu abondantes,

liées aussi à un climat assez froid en novembre, décembre et janvier sur toute la zone de

production, lequel a ralenti l’exsudation. Les prix FOB ont atteint, voire dépassé les 3000 us$

par tonne en juin 2004 et l’on s’achemine vers une certaine pénurie de gomme arabique dure,

non compensée par le stock tampon de la Gum Arabic Company qui est à son plus bas niveau

depuis 10 ans.

Cette perspective de pénurie de gomme arabique a pénalisé le marché depuis un quart de

siècle, lorsque les premières sécheresses ont frappé les pays du Sahel dès 1973-74, les

empêchant de produire les quelques 62 000 tonnes alors consommées au niveau mondial. Dans

ce contexte, le Soudan jouait un rôle extrêmement important, puisque les stocks qu'il avait

coutume d’entretenir sécurisaient le marché et ont permis, depuis dix ans: une reconquête, par

la gomme arabique naturelle, de segments perdus au profit de produits de substitution dont

l'innocuité pour la santé humaine reste à prouver sur le long terme; ou une conquête de

segments nouveaux comme ceux de l'agroalimentaire biologique, par exemple. On notera aussi

ici que ce stock a sans doute permis au Soudan de s'emparer des deux tiers des parts de

marché liés à l'accroissement de 60% calculé précédemment. Néanmoins, le Tchad, sans un tel

stock, mais avec une bonne organisation de sa production, s'est emparé du tiers restant de ces

parts de marché, en développant ses exportations, notamment vers les U.S.A.
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Le financement de ce stock, à la charge exclusive de la Gum Arabic Company depuis des

années, doit trouver une solution financière à très court terme. En effet, la Gum Arabic

Company, plus ou moins privatisée, et en tout cas mise en concurrence par d’autres structures

commerciales au Soudan même, n’est plus en mesure de financer un tel stock (vingt à trente

mille tonnes) sur ses fonds propres. Or il est admis que ce stock est (ou a été) vital pour le

marché, et qu’en plus, il correspondait à une certaine maturation de la gomme arabique, dont

les qualités (viscosité) semblent s’améliorer avec le temps.

Depuis 1998, les industriels du secteur ont commencé à mettre en place des unités de tri et de

concassage dans les pays producteurs, à l'instar de ce qui avait été fait jusqu'à présent

seulement au Soudan. Cette stratégie permet de délocaliser sur place un peu de valeur ajoutée

(de l’ordre de 10% en plus) et de main d'oeuvre dont le coût est plus élevé dans les pays

industriels, mais aussi, d'éviter de transporter trop d'impuretés, et de disposer de gomme

arabique prête à l'emploi pour l'atomisation dans les processus industriels. Depuis peu, de la

gomme atomisée est même produite dans les pays du sud.

Néanmoins, qu'un pays soit doté ou non d'unités de tri et de concassage ou d’atomisation, c'est

toujours la pureté spécifique qui garde une réelle valeur aujourd'hui. Elle doit être maintenue et

développée, pour limiter les étapes de filtration et obtenir des produits bien typés, à partir de

gomme arabique dure ou friable.

1.7.3 Accès au marché

Il n'existe pas de réelles barrières au développement du marché de la gomme arabique. Dans

la plupart des pays du monde et notamment en Europe et en Amérique du Nord, il n'y a pas de

quotas spécifiques ni de taxes à l'importation. Certains pays demandent uniquement un

certificat d'origine, d'autres comme les U.S.A. demandent en plus un certificat de fumigation

pour s'assurer de l'innocuité phytosanitaire de l'ensemble emballage et gomme arabique. Au

contraire, les envois de gomme arabique "biologique" doivent faire la preuve qu'ils n'ont pas

subi de fumigation, le bromure de méthyle, habituellement utilisé pour ce traitement, étant

strictement interdit au cahier des charges européen, contrôlé par ECOCERT.

1.7.4 Canaux de distribution et pratiques commerciales

La gomme arabique ne suit pas un chemin uniforme depuis le producteur jusqu'au

consommateur. Les canaux s'organisent selon les règles en vigueur dans chaque pays. Dans

certains pays les affaires concernant la gomme arabique sont en tout ou partie contrôlée par

l'Etat, mais dans une majorité d'entre eux aujourd'hui, ces canaux sont organisés en libre

concurrence, par des acteurs privés du secteur lucratif, parfois par des ONG du secteur non

lucratif. Nous décrirons donc succinctement les canaux qui conduisent la gomme arabique du

producteur au consommateur dans un système de libre concurrence:
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I.Le paysan saigne ses arbres puis récolte (gomme dure) ; ou cueille (gomme friable) à la

main les nodules de gomme arabique en séparant bien sa récolte, selon les espèces

d’Acacias visitées, dans des sacs propres. Cette récolte est ensuite étalée à l’ombre sur

une bâche propre pour achever sa maturation (ou polymérisation) avant d’être

acheminée (âne, dromadaire, camionnette) le jour du marché, chez un commerçant.

II. Le commerçant fait vider les sacs, contrôle visuellement le produit, et un prix est conclu,

sur la base d'une pesée ou d'une mesure de volume. La gomme arabique est ré

ensachée dans des sacs neufs aux marques du commerçant, avec repérage du

producteur (obligatoire dans le cas d'une certification biologique pour des questions de

traçabilité du produit)

III. Le commerçant ou un intermédiaire ayant affrété un camion moyen ou gros porteur

regroupe les lots et les transfère chez un exportateur, lequel maîtrise les arcanes du

passage en douane, de l'export et des règlements commerciaux internationaux. La

cargaison est déchargée, les sacs sont pesés puis vidés par lots de provenance

homogène, et contrôlés. Une réfaction peut être alors calculée sur un prix convenu

d'avance (intermédiaire ou agent) ou un prix être conclu (commerçant ou groupement

indépendant), au vu de la propreté, de la pureté et de l'état de polymérisation de la

gomme arabique fournie.

IV. L’exportateur affine le tri, de manière à mettre à l'export une gomme au moins

nettoyée, sinon calibrée, voire de plus en plus souvent concassée ou même atomisée,

selon les équipements disponibles. La gomme arabique est alors ensachée, toujours en

respectant au moins une différenciation gomme dure / gomme friable, dans des sacs

parfois identifiés par couleur, avec l'appellation du produit, le nom de l'organisme

exportateur, le pays d'origine, le poids net et les éléments de traçabilité pour les

gommes biologiques. La gomme est alors stockée sur palette, avant d'être mise en

conteneurs pour expédition sous douane par voie routière, ferroviaire, puis maritime.

V. L’'importateur reçoit le produit, il le contrôle visuellement, puis il l'échantillonne pour

analyse, et donne alors seulement son accord à la banque pour créditer les comptes de

l'exportateur au niveau prévu par les documents, à moins que la livraison ne soit pas

conforme.

VI. L’importateur, s'il s'agit d'un négociant achemine alors le produit vers son destinataire

industriel. S'il intègre lui-même une chaîne de production de gomme arabique par

atomisation, il lance la fabrication de sa gamme de produits. Les équipes commerciales

se chargeant de les mettre en marché auprès des différents utilisateurs qui

appartiennent à des industries alimentaires, pharmaceutiques.

Dans le cas de production de gomme arabique en poudre, atomisée dans le pays de

production, on peut avoir une livraison directe vers l’utilisateur final, solution qui a été retenue

par SPINDAL-AEB group, qui s’approvisionne désormais directement depuis le Nigéria et l’usine

de DANSA FOOD à KANO.

1.7.5 Emballage et étiquetage

La gomme arabique étant un produit naturel, les emballages doivent être "respirant" pour

permettre la poursuite de la polymérisation pendant son acheminement. Elle doit être

conditionnée dans des sacs en fibres synthétiques ou naturelles tressées La gomme arabique

peut voyager par n'importe quel moyen de transport, elle a une durée de vie illimitée, ce qui lui

vaut de pouvoir voyager au meilleur coût, notamment par bateau entre l'Afrique, l'Asie et les

autres continents.
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Autrefois, la gomme arabique était conditionnée par unité de 100 kg, depuis quelques années,

les sacs de 50 kg sont devenus la norme. Mais pour suivre les réglementations en vigueur dans

certains pays industriels, la tendance actuelle consiste à conditionner la gomme arabique par

sacs de 25 kg, ce qui rend certaines opérations de manutention moins pénibles, en l'absence

de mécanisation. La gomme étant un produit hydrosoluble, elle doit nécessairement être

protégée de l'eau ou de l'humidité pouvant l'atteindre par remontée capillaire (stockage sur

palette), comme de la pluie (hangars ou conteneurs en bon état)

En matière d'étiquetage, il n'existe pas de norme spécifique pour la gomme arabique, mais le

bon sens et les habitudes commerciales font que l'on indique toujours:

 Le pays d'origine

 Le nom du produit: Gomme arabique

 L'appellation spécifique: Kordofan, Kitir, Talha,...

 Le nom de l'organisme exportateur

 Le poids net en kg

1.7.6 Promotion des ventes

La gomme arabique, codée E 414 (ou 9000-01-05 ou 232-519-5), reste peu connue des

consommateurs finaux, qui ignorent ce qui se cache derrière un tel code. La gomme arabique

mériterait une certaine médiatisation, en tout cas une identification en clair sur les emballages

des produits qui en contiennent.

Les industriels de la gomme arabique n'ont pas individuellement les moyens de cette

médiatisation, mais une interprofession comme l'Association Internationale de Promotion des

Gommes (AIPG) pourrait s'y atteler avec l'appui des pays producteurs, de leurs exportateurs et

de financements internationaux.

1.8 Perspectives du marché: opportunités et menaces

Bien que menacée par de récentes découvertes liées à la valorisation de sous-produits

céréaliers, la gomme arabique est pourtant aujourd'hui dans un contexte qui ne lui a jamais été

aussi favorable depuis un quart de siècle:

 Une demande à la fois en gomme arabique dure et en gomme arabique friable

 Une attention des consommateurs vis à vis de la qualité de leurs aliments

 Une production assez abondante en provenance de plusieurs pays

 Des cours de la gomme arabique dure revenus à un niveau raisonnable (peut-être trop

…)

 Une reprise assez nette des économies des pays industrialisés en 2004

 L'émergence de pays qui développent leurs propres industries utilisatrices

Tous ces éléments laissent présager de bonnes perspectives de développement du marché

mondial de la gomme arabique à l'exportation dans les dix prochaines années avec un retour

aux niveaux atteint au début des années soixante-dix, avant les sécheresses. En 2002 on peut

constater que cette tendance est bien en place et que cet objectif de 70 000 tonnes n’est plus

hors de portée. Seule ombre au tableau, les problèmes de stock, de prix et de motivation à la

récolte de la gomme dure.

Rappelons que les acacias gommiers maintiennent les sols contre l'érosion, les enrichissent,

améliorent les bilans hydriques globaux, en contribuant ainsi à lutter contre la désertification

tout en maintenant, et c'est sans doute cela qui est le plus important des centaines de milliers
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de paysans et de pasteurs sahéliens sur leur terroir en leur apportant des revenus non

négligeables.

En considérant que le Soudan, le Tchad et le Nigéria couvrent 95% des exportations de gomme

arabique en matière de commerce international, un profil a été élaboré pour chaque pays.

2.0 PROFILS PAR PAYS (Soudan, Tchad, Nigéria)

2.1 Le SOUDAN

La république soudanaise, avec une longue histoire et une culture des gommes naturelles qui

remonte à plusieurs siècles, continue à se maintenir à la tête de la production mondiale de

gomme arabique. Ce leadership concerne de nombreux aspects de ce produit, de la plantation

organisée, à de grands volumes de production, en passant par le contrôle qualité, la recherche,

l’organisation du marché, la formation, et une certaine capacité à capter de la valeur ajoutée.

Le gouvernement soutient ce secteur à travers la mise en place de politiques de recherche et

de contrôle qualité, qui placent le pays au premier rang dans la gestion de cette ressource

naturelle.

Le Service Forestier National, dans le domaine de la production, et la Compagnie de la Gomme

Arabique, dans le domaine du contrôle de la qualité, du traitement et du marketing, demeurent

les deux secteurs publics clés qui soutiennent la filière de la gomme arabique au Soudan. Ces

deux institutions, sous la surveillance directe du Ministère de l’Agriculture et du Commerce,

sont complétées par l’Agence Soudanaise de Recherche, le Service de la Normalisation,

l’Association de la gomme arabique du Soudan, et d’autres organismes publics et privés,

parties prenantes. C’est ainsi que de nombreuses données fiables sont facilement disponibles

au Soudan.

2.1.1 Des réformes dans les secteurs concernés

Pendant de longues années, il était impossible, pour tout organisme autre que la Compagnie de

la Gomme Arabique, d’acheter ou d’exporter de la gomme arabique au Soudan ou hors du

Soudan: Ce monopole était celui d’une institution d’Etat, désignée pour contrôler un produit clef

de l’économie du pays. Mais au cours des dix dernières années, on a constaté des

changements dans le marché global de la gomme arabique de la part des fournisseurs et de la

demande.

Avec l’amélioration continue de la qualité de la gomme arabique produite au Nigéria et au

Tchad et compte tenu des alliances stratégiques développées par certains importateurs, on a

poussé les utilisateurs à préférer le Nigéria et le Tchad comme fournisseurs principaux de

gommes de qualité.

Avec la certification de la gomme de A. seyal par le Codex Alimentarius et le JECFA en 1998

(un produit pour lequel le Tchad et le Nigéria ont un avantage par rapport au Soudan, en

matière de disponibilité de la ressource naturelle) la situation privilégiée de A. senegal pour

l’alimentation et l’usage pharmaceutique était remise en cause. Et avec elle, la domination du

Soudan sur le marché mondial de la gomme arabique était menacée, entraînant ainsi

d’inéluctables réformes des politiques nationales. Résultat: le gouvernement soudanais a donné

l’autorisation, entre 1996 et 2004, à dix nouvelles compagnies d’acheter librement de la gomme

arabique au Soudan, mais elles ne peuvent l’exporter que transformée. Les dix compagnies ont

donc toutes installé des centres de traitement de la gomme arabique sur place.

Le but de cette politique est d’accorder à de nombreux exportateurs, un accès direct à la

gomme arabique brute d’origine soudanaise, en supprimant le monopole d’achat de la GAC, et,
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se faisant, d’introduire une concurrence sur le marché local de la gomme arabique afin de le

dynamiser. Cette politique a très bien marché car les exportateurs, qui ont établi des centres de

transformation de la gomme arabique au Soudan, ont effectivement réussi à changer les

habitudes du marché local en assurant de meilleures revenus aux paysans et des prix aux

producteurs reflétant les niveaux de ceux de l’export international.

2.1.2 Niveau des prix consentis aux producteurs

Le Tableau 6, montre les niveaux des prix consentis aux producteurs et à l’’export, de la

gomme arabique d’A.senegal au Soudan de 1975 à 2004. Le graphique 4 révèle le souspaiement

aux producteurs locaux de ce produit naturel. Au fil des années, les paysans

recoivent moins de 15% du prix d’export de la gomme arabique, ce qui les laissent dans la

pauvreté, en dépit de l’amélioration du marché international. C’est une des raisons principales

qui explique pourquoi plus de 60% de la gomme arabique du Soudan reste inexploitée.

Cependant, avec les changements récents de la politique de commercialisation qui permet

maintenant à des acheteurs privés d’acquérir de la gomme brute directement auprès des

paysans et de par la pénurie mondiale de gomme, le prix aux producteurs est monté à 3 500

US$ par tonne métrique au Soudan en 2004: c’est le prix le plus élevé depuis 90 ans d’histoire

de la gomme arabique dans ce pays. Cela correspond approximativement à 78% du prix à

l’export qui est d’à peu près 4 500 US$ pour la Gomme arabique d’A. senegal vendue en

2004.

Avec des prix élevés, il est quasiment certain que les paysans seront encouragés à produire

plus de gomme dans les saisons suivantes, surtout si un prix raisonnable est maintenu d’année

en année. Une conséquence probable indirecte du prix élévé consenti au producteur en 2004

est la probabilité d’une surproduction en 2005, résultat d’un prix trop attractif en 2004. Cela

peut également entraîner ensuite une chute des prix, puis une nouvelle baisse de la production.

TABLEAU 6: Prix aux producteurs et à l’exportation, pour A. senegal, sur 21 ans

PRODUCTION

TOTALE

PRIX CONSENTI

AU PRODUCTEUR

PRIX A L’EXPORT

Année MT US$ $/MT

1984 33,235 0.76 1,365

1985 26,828 0.99 1,371

1986 18,717 1.74 2,603

1987 17,744 5.68 4,440

1988 18,603 7.57 2,995

1989 19,352 7.57 2,418

1990 26,912 7.57 2,029

1991 24,978 8.13 2,035

1992 14,068 24.97 1,670

1993 15,730 151.37 2,545

1994 22,755 331.12 3,432

1995 16,847 667.24 2,964

1996 13,722 473.03 1,798

1997 22,548 473.03 1,160

1998 20,989 378.42 970

1999 19,928 397.34 961

2000 24,179 416.26 1,034

2001 20,322 567.63 1,049

2002 30,462 662.24 920

2003 15,838 662.24 1,380
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2004 15,000 3400 4,250

SOURCE: La “Gum Arabic Company”, Soudan.

Graphique 4: La différence entre les prix au producteur et à l’export, en histogramme.

Le cycle de hausse et de baisse de la production et du prix de la gomme arabique, montré cidessus,

induit la nécessité d’une stabilisation du marché qui ne peut guère se réaliser sans la

mise en oeuvre d’un stock régulateur pour en amortir les fluctuations: en déstockant au cours

des années de pénurie, et en achetant les surplus au cours des années de surproduction.

2.1.3 La production

La production de la gomme arabique au Soudan dans les 30 dernières années est très

irrégulière. Il y a en permanence des variations difficiles à expliquer. Le tableau 7 montre ces

valeurs de production très instables pour A. senegal et A. seyal au Soudan entre 1970 et

2003.

On remarque trois années de très faible production au Soudan (Graphique 5). Ce sont les

années: 1992, 2000 et 2004 (non représentée), avec moins de 10 000 Tonnes métriques

produites.
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Graphique 5: Représentation graphique de la production de gomme arabique au Soudan.

La faible production de gomme arabique au Soudan entre 1990 et 1993 était le résultat de la

combinaison d’une sécheresse sévère, de l’invasion des sauterelles et des oiseaux, s’ajoutant à

des prix très bas, décourageant les paysans. Par ailleurs, les faibles productions de 1999 et

2000 ne sont vraissemblablement pas le résultat de la sécheresse ou de l’invasion des

sauterelles. Cette baisse de production a probablement été déclenchée par:

 L’effet de la certification de A. seyal comme étant de la gomme arabique au

même titre qu’A. senegal ;

 Des prix bas persistants consentis au producteur.

L’année 2004 se poursuit avec une faible production de gomme d’A. senegal au Soudan. Cette

pénurie est attribuée aux facteurs suivants:

 Des prix 2003 ayant découragé les producteurs de saigner;

 Une érosion complète du stock régulateur, auparavant gardé par le Soudan;

 La poursuite de la désertification au Soudan;

 L’invasion des sauterelles dans la zone gommière;

 La guerre du Darfour, une province qui se trouve dans la ceinture gommière.

Tableau 7. Production de gomme arabique par A. senegal et A. seyal au Soudan (Source

GAC).

ANNÉE A. senegal A. seyal PRODUCTION TOTALE

1970 35,063 4,195 39,258

1971 38,616 3,313 41,929

1972 31,468 3,743 35,211

1973 25,940 3,307 29,247

1974 23,464 6,259 29,723

1975 46,500 6,100 52,600

1976 43,000 200 43,200

1977 32,141 275 32,416

1978 32,200 130 32,330

1979 26,287 206 26,493

1980 20,699 1,166 21,865

1981 24,367 4,984 29,351

1982 31,984 6,561 38,545

1983 22,555 4,720 27,275

1984 34,00 4,360 38,360

1985 11,313 2,775 14,088

1986 18,047 2,375 20,422

1987 25,268 3,877 29,145

1988 20,000 6,000 26,000

1989 24,256 4,692 28,948

1990 22,408 3,325 25,733

1991 11,466 595 12,061

1992 7,152 177 7,329

1993 9,955 1,455 11,410

1994 22,409 11,049 33,458

1995 39,303 9,455 48,758

1996 30,291 1,434 31,725

1997 17,746 13 17,759

1998 12,479 4,639 17,118

1999 21,165 6,679 27,837

2000 3,576 4,393 7,969

62

2001 12,009 3,696 15,705

2002 12,855 3,074 15,929

2003 13,973 1,865 15,838

La période de 1992 à 1999 (voir Tableau 8), illustrée par le Graphique 6, révèle une forte

corrélation positive entre le niveau du prix consenti au producteur et le volume de production.

En effet cet indicateur montre que plus le revenu que les paysans reçoivent pour la gomme

arabique est élevé, plus ils collectent de gomme arabique. Cette corrélation est accentuée au

Soudan où l’état est chargé du contrôle du commerce de la gomme arabique.

Tableau 8: Le prix au producteur comme un facteur clé à l’égard du volume de

production de la gomme arabique (1992-1999)

ANNÉE PRIX AU

PRODUCTEUR

PRODUCTION

$US Tm (000)

1992 24.97 7.329

1993 151.37 11.410

1994 331.12 33.458

1995 667.24 48.758

1996 473.03 31.725

1997 473.03 17.759

1998 378.42 17.118

1999 397.34 27.837
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Graphique 6: le Prix au producteur et la production de gomme arabique (1992 – 1999)

2.1.4 La production potentielle

Selon le Service Forestier National, à pleine capacité, le Soudan a un potentiel de 80 000 Tm

(tonne métrique) de A. senegal. Cela montre que l’utilisation moyenne, par le Soudan, de sa

production, au cours des cinq dernières années, est passée sous les 25%. Etant donné la

libéralisation partielle du commerce de la gomme arabique au Soudan, la montée de la

demande mondiale, l’érosion complète du stock régulateur et un meilleur prix au producteur en
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2004, on peut envisager une production en hausse pour 2005, et probablement aussi pour les

années suivantes.

2.1.5 Le marketing de la gomme arabique au Soudan

Le marketing de la gomme arabique produite au Soudan est toujours dominé par la Gum Arabic

Company (GAC), une agence du gouvernement soudanais. En dépit des autorisations accordées

aux dix compagnies privées leur permettant de s’engager dans le traitement et l’exportation de

la gomme arabique, la GAC revendique encore l’achat et l’exportation de plus de 70% de la

gomme arabique produite au Soudan. Cette hégémonie est attribuée à des relations bien

ancrées avec un vaste réseau de paysans, de groupements de paysans et d’intermédiaires dans

le monde de la gomme arabique au Soudan. Par exemple, en 2004, quand le Soudan a estimé

avoir produit environs 10 000 Tm de gomme d’A. Senegal, la GAC à elle seule dit en avoir

acheté 7 000 Tm. Alors que les dix autres entreprises de traitement de la gomme arabique

devaient se contenter de l’achat et de la vente du reste, soit 3 000 Tm.

La gamme des catégories de gomme arabique produite et vendue par le Soudan:

A. senegal A. seyal

Nettoyée  
Triée à la main (HPS) 
Nettoyée et Tamisée 
Concassée 
Résidus de tamisage 
Poussière 
Atomisée 
Un fort pourcentage de la gomme arabique produite au Soudan est toujours exporté sous

forme brute, juste nettoyée, triée à la main (HPS) ou tamisée.

Les clients de la gomme arabique soudanaise sont partout dans le monde ; en Europe, aux

Etats-Unis d’Amérique, en Inde, en Amérique du Sud, en Asie et au Japon entre autres.

2.1.6 Les usages et le marché local pour la gomme arabique soudanaise

Le marché local pour la gomme soudanaise s’établi autour des usages traditionnels de la

gomme arabique. Au Soudan, la gomme arabique est traditionnellement connue pour avoir les

usages suivants:

 Elle augmente le niveau immunitaire, particulièrement pour les femmes enceintes

 Elle facilite la digestion en tant que fibre

 Elle possède des pouvoirs surnaturels pour exorciser les esprits méchants et les

sorcières blanches.

 Elle permet le traitement de la défaillance rénale

Ces connaissances forment la base de l’effort d’un développement (assez agressif) du marché

local, par le Ministère du Commerce du Soudan.

Par conséquent la gomme arabique est localement consommée au Soudan en raison de ces

usages. Elle est vendue en petites unités de conditionnement d’environs 250 grammes sur les
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marchés locaux, à un prix moyen d’un dollar par paquet. Elle est aussi vendue dans de beaux

emballages commerciaux, à environs deux dollars par paquet.

Le niveau de la consommation locale de gomme arabique est inconnu mais il est estimé comme

étant non négligeable.

2.1.7 L’augmentation locale de la valeur ajoutée

Comme dans la plupart des pays en voie de développement, la transformation de la gomme

arabique au Soudan n’a pas eu le succès escompté. La première usine de mouture (KGAPC)

établie au Soudan il y a plus de 15 ans n’a pas donné les résultats attendus, jusqu’à son achat

par la Gum Arabic Company Ltd (GAC). La société « Gum Arabic Company » et la KGAPC sont

toutes les deux étatiques et la gestion des entreprises par le gouvernement n’est pas toujours

ce qui se fait de mieux…

Les dix compagnies autorisées par le gouvernement soudanais pour transformer la gomme

arabique à l’exportation cherchent toujours leurs marques. Bien que ces compagnies soient

engagées dans le concassage de la gomme arabique, ce qui correspond à la forme la plus

rudimentaire du traitement de la gomme, elles ne se distinguent pas sur la marché

international. Les compagnies qui ont eu le plus de succès sont celles s’occupant de la

transformation de la gomme arabique au niveau le plus avancé (atomisation), dans les pays

importateurs, telles que AGRISALES, CNI, et ALFRED WOLF.

Parmi les dix compagnies de transformation au Soudan, seule la filiale d’ Alfred Wolf dispose

d’une tour d’atomisation, et est de ce fait, à la pointe du traitement de la gomme arabique

dans le pays.

L’échec des industries locales de traitement au Soudan est attribué ;

 A la difficulté de commercialiser de la gomme arabique déjà traitée sur les marchés

internationaux;

 A la coallition des transformateurs internationaux existants, qui verrouillent le marché;

 A l’intensité capitalistique nécessaire à une telle industrie de transformation.

Les problèmes ci-dessus ne sont pas insurmontables, comme le montre l’exemple du centre de

traitement du Nigéria, qui a eu du succès, dont les productions sont très demandées et qui a

maintenant presque des difficultés pour faire face aux demandes des importateurs étrangers !
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2.2 Le TCHAD

Le développement de la filière de la gomme arabique au Tchad pourrait faire l’objet d’une

étude de cas. De la position d’un acteur minoritaire dans le business global de la gomme

arabique en 1996, Le Tchad a rapidement progressé pour devenir, en l’an 2000, un acteur

majoritaire concourant d’égal à égal avec le Nigéria dans la production et l’exportation de

gomme arabique. Le développement rapide de la production de gomme arabique au Tchad

mérite un éloge. Cependant, contrairement au Soudan, le commerce de la gomme arabique au

Tchad manque de soutien et de coordination, ainsi que de substantielles politiques

gouvernementales. Légalement, c’est le Ministère de l’Environnement du Tchad qui est

responsable de la production, alors que le Ministère du Commerce est responsable des

questions de politique commerciale concernant la gomme arabique.

Au cours de cette mission, il a été constaté qu’il n’y avait pas de politique gouvernementale

spéciale sur la production de gomme arabique, ou sur son commerce, malgré une hausse en

volume de la production de la gomme arabique au Tchad quasi exponentielle sur plusieurs

annnées. Aucunes véritables statistiques concernant la gomme arabique ne sont archivées, à

part des données rudimentaires collectées manuellement par la douane tchadienne.

Le commerce frontalier entre le Soudan et le Tchad, d’un côté, et entre le Tchad et le Nigéria

de l’autre rend très difficile la compilation des données. On ne peut que constater une hausse

rapide et annuelle de la production de gomme arabique au Tchad.

2.2.1 L’organisation du secteur

La filière de la gomme arabique au Tchad dépend entièrement du secteur privé. Alors qu’il n’y

pas d’encadrement ni de politiques gouvernementales spécifiques ou d’aides pour la gomme

arabique, les groupes de paysans, d’intermédiaires et d’exportateurs de la gomme arabique

sont identifiables et organisés en association. Il y a plus de cinquante cinq groupes de paysans

organisés dans la zone de production de gomme arabique au Tchad. C’est principalement

autour du marché central de Sanfil à N’Djamena, la capitale tchadienne, que les commerçants

de la gomme arabique sont installés. Ils sont regroupés en association professionnelle, la

“Coopérative d’Exploitation de la Gomme Arabique”. Il existe aussi une association nationale

d’exportateurs de gomme arabique du Tchad. Ces trois associations travaillent en collaboration

et elles assurent le développement de la filière de la gomme arabique dans le pays. Cependant,

le gouvernement, à travers les Ministères de l’Environnement et du Commerce, est en contact

régulier avec les organisations privées de la filière de la gomme arabique.

2.2.2 La production

La production de la gomme arabique au Tchad est basée entièrement sur des peuplements

naturels, dans des boisements, propriétés, soit d’une communauté, soit d’un individu, voire de

l’Etat, dans les forêts ou parcs classés. La gomme arabique est souvent cueillie dans des

boisements avec peu ou pas de taxes payées aux autorités locales ou gouvernementales. La

croissance de la production de la gomme arabique au Tchad a été exceptionnelle et très rapide.

Comme indiqué dans le Tableau 9, La production du Tchad a crû de plus de 200% dans une

période de 5 ans, de 1991-1995, ce qui est à comparer avec le taux de croissance du Nigéria,

qui est de moins de 50%, et à la croissance négative du Soudan d’environ - 30%, dans la

même période.

L’analyse des chiffres de production (exportations) entre 1996 et 2000 (Tableau 9) confirme un

taux de croissance continu de la production de gomme arabique du Tchad, mais à un rythme

nettement plus lent.
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Bien que les chiffres de production des institutions internationales, du secteur national et privé

varient jusqu’en 2004 (tableau 9), tous les chiffres sont en accord avec le taux de croissance

rapide connu entre 1991 et 1995. Des statistiques disponibles rassemblées par une compagnie

privée, SCCL Tchad, montrent que la production de la gomme arabique tchadienne atteint 17

550 tonnes métriques en 2004. Ce chiffre est près de la réalité car l’information collectée sur

place auprès des paysans, des intermédiaires et des autres exportateurs de gomme arabique

au Tchad indiquent aussi des chiffres de production d’à peu près à 18 000 tonnes métriques.

En présence d’un bon prix au producteur et d’un bon climat, et en l’absence d’autres formes de

désastres naturels, la croissance de la production de la gomme arabique au Tchad devrait se

poursuivre dans les années à venir.

TABLEAU 9:La production (exportations) de gomme arabique au Tchad de 1994 à 2004.

SOURCE: Douanes

Tchadiennes

SOURCE: SCCL TCHAD SOURCE: CCI GENEVE

ANNÉE

1994

1995

1996

1997

1998

1999

2000

2001

2002

2003

2004

TOTAL

A.seyal A.senegal TOTAL

3,009 3,100 6,109

7,617 4,971 12,588

7,120 4,981 12,101

7,397 2,700 10,097

9,883 2,117 12,000

14,566 3,391 17,957

8,977 627 9,604

8,333 1,457 9,790

- - -

- - -

- - -

A.seyal A.senegal TOTAL

- - -

- - -

- - -

- - -

- - -

13,126 2,526 15,652

11,667 2,079 13,746

11,547 4,511 16,058

13,450 3,186 16,636

13,576 964 14,560

16,500 1,050 17,550

A.seyal A.senegal TOTAL

- - 4,558

- - 7,001

- - 7,365

- - 8,527

- - 12,584

- - 11,312

- - 11,682

- - 12,881

- - -

- - -

- - -

2.2.3 La production potentielle

Dans les sept régions du Tchad où la gomme arabique est produite, les exportateurs et les

membres du département des forêts estiment que moins de 50% des ressources en gomme

arabique sont exploitées. Des exportateurs locaux et le département des forêts estiment que le

Tchad a une capacité totale de production annuelle de l’ordre de 45 000 tonnes métriques de

gomme arabique. Avec la demande mondiale croissante et des prix internationaux plus

attractifs, la production de gomme arabique au Tchad ne peut que continuer à se développer.

2.2.4 Les prix aux producteurs

Le Tchad est un pays pauvre avec des sources de génération de revenu et de devise limitées.

La gomme arabique représente donc une source essentielle de revenu, spécialement pour les

paysans. Contrairement au Soudan, ici, les prix aux producteurs sont gérés par le secteur privé.

Au redémarrage de la filière, dans les années 90, des prix élevés ont contribué d’une manière

significative, à un taux de croissance rapide de la production de gomme arabique au Tchad.

Le Tableau 10 montre les niveaux de prix au producteur et ceux du prix d’exportation pendant

une période de 5 ans (1999-2003).

On peut déduire du Tableau 10, que le prix moyen consenti au paysan pour de la gomme

arabique d’A. seyal est d’environ 44% du prix à l’export, alors que pour A. senegal il est

d’environ 64%. Bien que ces prix représentent de remarquables améliorations par rapport au

niveau des prix au producteur du Soudan, le prix au producteur de la gomme d’A. seyal devrait
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être augmenté. Un prix de référence au producteur de 55% du prix à l’exportation est

recommandé.

Comme au Soudan, on a noté, au Tchad, qu’il y a une corrélation positive entre l’amélioration

du niveau des prix de production et l’amélioration de la production.

TABLEAU 10: Le niveau des prix de production en US$ pour A. Senegal et A. seyal (1999-

2003)

A. s enegal

A. Sey al

Année

1999

2000

2001

2002

2003

2004

PRIX DE

PRODUCTION

par Tonne (en $)

PRIX A L’EX PORT

par Tonne (en $)

% de

PP/PE

882 1,400 63

773 1,300 59

833 1,300 64

750 1,300 58

786 1,280 61

3,100 4,000 78

PRIX DE

PRODUCTION

par Tonne (en $)

PRIX EXPORT

par Tonne

(en $)

% de

PP/PE

352 750 47

281 760 37

274 760 36

283 700 40

344 750 46

725 1,300 56

SOURCE: Etude primaire. information obtenue de:

1. Coopérative d’Exploitation de la Gomme Arabique.

2. Association des Exportateurs de Gomme Arabique du Tchad.

2.2.5 Le marketing de la gomme arabique du Tchad.

La chaîne d’approvisionnement de la gomme arabique au Tchad présente trois niveaux. Au

niveau primaire, il y a des paysans qui récoltent la gomme arabique dans des gommeraies,

essentiellement naturelles. Ces paysans vendent leur gomme aux agents locaux des acheteurs

principaux qui ont des entrepôts sur le marché de Sanfil à N’Djamena, la capitale du Tchad. Ces

fournisseurs vendent ensuite leur gomme arabique, soit aux exportateurs Tchadiens de

N’Djaména, soit à des exportateurs Nigérians qui viennent s’approvisionner à Sanfil.

A N’Djamena il n y a qu’un marché central consacré à la vente de la gomme arabique. Cela

facilite le commerce de la gomme arabique au Tchad. Le marché est situé à Sanfil, à la

périphérie de la capitale. Les fournisseurs de ce marché sont regroupés en une association

professionnelle qui s’appelle la « Coopérative d’Exploitation de la Gomme Arabique ». Cette

coopérative estime que presque 75% de la gomme arabique produite au Tchad passe par leur

marché. Le reste passant directement entre les mains des exportateurs tchadiens.

La gomme arabique originaire du Tchad est vendue dans de nombreux pays. On peut nommer

la France, l’Allemagne, la Grande Bretagne et les Etats-Unis, parmi les acheteurs principaux.

Les prix internationaux de cette gomme sont compétitifs et comparables à ceux obtenus au

Soudan et au Nigéria. Grâce à la position centralisée du marché de la gomme arabique au

Tchad et à la cohérence du marché, les acheteurs étrangers trouvent pratique d’entretenir des

relations commerciales avec les exportateurs tchadiens.

Il n’y a pas d’usine de traitement de la gomme arabique au Tchad. Toute la gomme arabique

produite au Tchad est donc exportée sous forme brute à l’étranger. Dans les dix dernières
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années, le Tchad a exporté, sans difficultés toute la gomme récoltée dans le pays. Le Tchad ne

dispose pas de stock ni de réserve de sécurité, en matière de gomme arabique.

2.2.6 La qualité et le « Contrôle Qualité » de la gomme arabique au Tchad

Deux espèces de gommier sont exploitées au Tchad: A. senegal qui produit de la gomme dure

ou « kitir » et A. seyal, qui produit de la gomme friable ou « talha ».

Dans sa forme pure et naturelle, les deux qualités mentionnées ci-dessus, « kitir » et « talha »

satisfont aux paramètres minimaux en ce qui concerne la viscosité, la rotation optique et la

couleur.

Les membres de la coopérative des fournisseurs assurent qu’il n’y a pas de mélange entre les

deux qualités citées ci-dessus avant exportation. Les exportateurs, eux aussi, examinent la

marchandise physiquement et effectuent d’autres contrôles ayant pour but d’assurer que les

propriétés chimiques de la gomme ne sont pas altérées. La qualité de la gomme arabique

tchadienne a une bonne réputation sur le marché international.

2.2.7 L’utilisation locale de la gomme arabique au Tchad

La consommation interne de gomme arabique traditionnelle et la industrielle est très faible au

Tchad.

Le mode d’emploi traditionnel de la gomme arabique au Tchad est comparable à ce qui se

trouve au Soudan. Les emplois traditionnels incluent:

 La gomme brute qui est consommée parce qu’elle confère une meilleure immunité,

mais aussi parce qu’elle soigne la dysenterie.

 La gomme arabique qui est employée localement pour l’écriture coranique et pour

l’imprimerie locale indélébile.

Il faudrait faire beaucoup de campagnes de sensibilisation et de publicité pour améliorer la

consommation interne et l’emploi de gomme arabique au Tchad

2.2.8 L’augmentation locale de la valeur ajoutée.

Il y a une seule usine de transformation au Tchad appartenant à SANIMEX une SARL. Elle a

une capacité de traitement de 3 000 tonnes par an. Le traitement de la gomme arabique se fait

sous sa forme d’ajout de valeur ajoutée la plus primaire, par concassage. Il n’y a pas de

traitement par voie humide avec tour d’atomisation au Tchad.

A moins que la gomme arabique ne soit entièrement traitée sur place, afin d’obtenir tous ses

bénéfices, l’espoir de réduire la pauvreté en Afrique sahélienne productrice de gomme

arabique, restera un mirage pour les pays africains de cette région.
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2.3 Le NIGÉRIA

Depuis le début des années 1950, quand le commerce de la gomme arabique a commencé au

Nigéria à une petite échelle, ce pays est resté un des principaux acteurs dans le commerce

global de la gomme arabique. Le Nigéria est resté à la deuxième place, comme source la plus

importante de gomme après le Soudan, jusqu’à ce que le Tchad le rejoigne dans le commerce

de la gomme arabique au cours des années 1990.

Cependant, depuis que cette activité commerciale est devenue significative dans ce pays, son

taux de croissance, avec moins de 10% par an, n’a pas été très encourageant, comparé au

taux de croissance du Tchad, qui était en moyenne de 25% entre 1996 et 2000. Avec des

gommeraies sur plus de 250 000 km² et plus de 3 millions de personnes habitant dans la

région sahélienne au Nigéria, la gomme arabique a un statut économique majeur dans la

région semi-desertique du Nord du pays. Son importance a été accentuée depuis le déclin des

revenus du pétrole et du gaz, dans les années quatre vingt.

2.3.1 L’organisation du secteur

La filière de la gomme arabique au Nigéria est contrôlée par le secteur privé, mais ce secteur

reçoit un soutien substantiel de la part du gouvernement. L’Association Nationale des

Producteurs de Gomme Arabique, des Transformateurs et des Exportateurs du Nigéria

(NAGAPPEN) est composée des parties prenantes impliquées dans le commerce de la gomme

arabique depuis le niveau villageois. C’est elle qui coordonne la filière du secteur privé. Le

Ministère Fédéral du Commerce, le Ministère Fédéral de l’Agriculture et le Ministère Fédéral de

l’Environnement soutiennent la filière de la gomme arabique, de la part du gouvernement au

niveau fédéral.

Plusieurs plantations de gommiers en sont à différentes étapes d’exécution, soit par des

compagnies étatiques et locales, soit par le gouvernement fédéral, soit encore par des

compagnies du secteur privé.

Au final, le Nigéria a actuellement un secteur privé fonctionnel, qui est le seul capable

actuellement d’atomiser de la poudre de gomme arabique en Afrique occidentale, avec une

capacité de 15 tonnes par jour.

Le Nigéria est un pays avec une population importante, ainsi qu’une énorme consommation de

gomme arabique. Le Nigéria possède des entrepreneurs robustes et dynamiques sans oublier

de mentionner son potentiel au niveau financier. Les Commerciaux Nigérians sont très actifs

dans le commerce de la gomme arabique dans d’autres pays, y compris au Tchad et au Niger

voisins. Tout cela montre que le Nigéria a un potentiel substantiel de production de gomme

arabique et il est vrai que le Nigéria a une forte capacité pour positionner l’Afrique au sommet,

en ce qui concerne le commerce de ce produit, et cela dans les meilleurs délais possibles.

2.3.2 La production

La production Nigériane de gomme arabique couvre toute la région sahélienne. Au Nigéria, plus

de 250 000 kilomètres carrés à travers quatorze Etats parmis les trente six que compte le pays

pourraient être concernés. Les gommeraies sont essentiellement naturelles, avec moins de

4,000 hectares de plantations ou de parcelles organisées. Une grande partie de ces plantations

appartiennent à des communautés et sont contrôlées par les responsables de ces

communautés. La récolte de la gomme arabique est assurée par des gens du pays qui paient

une certaine somme d’argent aux dirigeants traditionnels ou aux autorités de l’Etat. Il faut
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mentionner ici que la ressource nigériane en gomme arabique reste inconnue, mais les

forestiers annoncent que moins de 40% de la ressource est exploitée.

Personne n’avait accordé une importance à la gomme arabique avant les années 1980. Cela

explique pourquoi l’on coupait des gommiers pour l’usage domestique comme combustible. Un

prix au producteur très bas et la distance entre les communautés et les gommeraies ont rendu

la récolte de gomme arabique difficile et on l’a considérée alors comme peu rentable. Les

Nigérians ont donc pris l’habitude de couper les gommiers pour en faire du combustible, une

habitude qui doit maintenant être modifiée à travers des campagnes d’éducation à

l’environnement.

Tout comme au Tchad, les données sur la production de la gomme arabique au Nigéria sont

insuffisantes voire même imprécises. Cependant, les données des autorités portuaires

nigérianes et de la société « Commodity Consulting » ainsi que de la société, « Commodity

Networks Limited » fournissent d’assez bonnes indications sur la production et la

commercialisation de la gomme arabique au Nigéria.

Comme les données sur les exportations du Nigéria ne sont pas expédiées au Centre du

Commerce International, (CCI), les statistiques fournies par le CCI sur Le Nigéria sont

incomplètes et incorrects. D’ailleurs, les données sur les exportations du Nigéria fournies par le

CCI ne comprennent pas toujours les données d’expédition vers l’Inde, qui achète plus de 50%

de la gomme arabique nigériane.

Le Tableau 11 et le Graphique 7 montrent une croissance constante des exportations de

gomme arabique du Nigéria. Une analyse des données indique que la production de gomme

arabique au Nigéria a augmenté à un taux moyen annuel de 9.5% depuis 1998. Grâce aux

grands projets de plantation s’effectuant actuellement au Nigéria, aux campagnes d’éducation

auprès des paysans, à des prix à la production élevés et à l’intérêt du Gouvernement qui

participe activement à la filière, la production de gomme arabique au Nigéria ne peut

qu’augmenter dans les années à venir.

TABLEAU 11. Production (exportation) de gomme arabique du Nigéria 1994-2003

Année A.senegal A.seyal Sous Total – Acacia spC ombretum Total1 Total.2

Tm Tm Tm Tm Tm

1994 13,567

1995 13,389

1996 14,735

1997 16,441

1998 1,700 5,170 6870 4,300 11,170 12,720

1999 1,640 6,720 8360 3,500 11,860 24,311

2000 2,060 6,880 8940 4,600 13,540 32,986

2001 3,140 9,324 12464 3,990 16,454 32,524

2002 3,410 9,300 12710 4,400 17,110 29,837

2003 3,786 8,538 12324 5,303 17,527 25,368

SOURCE:

Total 1. : « Commodities Networks Limited »

Total 2. : Autorités portuaires nigérianes
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Graphique 7: Production (exportation) de gomme arabique du Nigéria 1994-2003

2.3.3 La production potentielle

Les données sur l’importance de la ressource en gomme arabique au Nigéria ne sont pas

disponibles. Cependant les forestiers, dans les quatorze Etats producteurs de gomme arabique,

estiment qu’environ seulement 40% de la gomme arabique du Nigéria est exploitée. Avec le

niveau actuel de production d’environ 17 000 tonnes métriques, cela peut indiquer que le

Nigéria a un potentiel total de production d’environ 42 500 tonnes métriques de gomme

arabique, à capacité maximale.

Cependant, des projets sont cours, à différentes étapes, pour mettre en place plus de 30 000

hectares de plantations de gommiers, dans les différents Etats du Nigéria septentrional. Les

chercheurs, dans de nombreuses universités et institutions, travaillent sur les divers aspects de

la gomme arabique, alors que des campagnes d’éducation se déroulent pour la préservation

des gommiers. On espère qu’en conséquence, la production de gomme arabique au Nigéria va

augmenter substantiellement, au-delà de son niveau actuel, dans les cinq années à venir.

2.3.4 Les prix à la production

Le Nigéria met un accent sur la pratique d’un système d’économie libre et dynamique. Le

paysan moyen nigérien est aussi très bien informé. Les prix à la production de la gomme

arabique au Nigéria sont les plus hauts de la région. En moyenne, les prix à la production

atteignent 55% à 60% du prix à l’export de la gomme arabique. L’analyse d’un prix de

référence à l’export pour la gomme nigériane est représenté dans le Tableau 12.

Tableau 12. Analyse du prix de référence à l’export de la gomme arabique grade 2, en 2003.

PRIX A L’EXPORT (Moyenne/Tm FOB: $750)

PRIX A LA PRODUCTION 57% $427.50

GOMME INUTILISEE (Déchets) 15% $112.50

FRAIS GÉNÉRAUX DE TRATEMENT ET

D’EXPORTATION

12% $90.00

MARGE BRUTE 16% $120.00

PRIX A L’EXPORT 100% $750.00
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Le niveau élevé du prix à la production au Nigéria encourage la production de gomme arabique

dans le pays. Le niveau restera élevé, car le marché de la gomme se développe et les fermiers

sont mieux informés.

2.3.5 Le marketing de la gomme arabique au Nigéria.

Jusqu’à récemment, (2003) toute la gomme arabique produite au Nigéria était exportée sous

forme brute. Dans les 15 dernières années, à aucun moment il n’y a eu de stocks de gomme

arabique non-vendus au Nigéria. Cela est bien démontré par les chiffres de production (Tableau

11) qui sont les mêmes que ceux d’exportation.

En 2003, il y a plus de quinze compagnies qui exportent de la gomme arabique depuis le

Nigéria, dont dix sont des compagnies étrangères alors que cinq sont locales. Les partenaires

commerciaux principaux de la gomme arabique du Nigéria sont: l’Inde, la France, l’Allemagne,

les Etats-Unis d’Amérique, la Belgique, la Chine et le Royaume-Uni, sans compter le marché

intérieur.

Plus de 50% de la gomme arabique nigériane est exportée en Inde. Les acheteurs indiens

affirment que la couleur de la gomme nigériane d’A. seyal est de qualité supérieure, comparée

aux couleurs de la gomme d’A. seyal produite par d’autres pays. Les acheteurs indiens sont

prêts à payer un supplément de 10% pour la gomme nigériane d’A. seyal, au-dessus du prix

payé pour de la gomme friable produite dans n’importe quel autre pays

L’Inde achète de la gomme d’A. seyal dans d’autres pays seulement quand le Nigéria n’a pas la

capacité de répondre à la demande.

La gomme arabique nigériane est vendue dans quatre catégories principales à savoir :

 Grade 1 (A. senegal)

 Grade 2 (A. seyal)

 Grade 2 Special (A. polyacanta).

 Grade 3 (Combretum)

57%

15%

12%

16%

Prix au Producteur

Déchets

Coûts de traitement et

d'exportation

Marge brute

73

Tableu 13. Prix moyen FOB Export des différentes catégories de gomme arabique en 2003-04.

Éspèces Prix en $ US

Année 2003* 2004**

A.senegal 1,250 4,000

A.seyal 750 1,500

A.polyacantha 1,000 2,500

Combretum 450 650

SOURCE: Société « Commodities Networks Limited »

*2003 Représente une année de production normale.

** 2004 Représente une année de pénurie et de faible contribution de la gomme

arabique du Nigéria vers le marché international.

Avec l’amélioration de la qualité de la gomme arabique nigériane et son admissibilité mondiale,

la demande en gomme du Nigéria continuera à augmenter dans les années à venir.

2.3.6 Usages locaux et marché intérieur pour la gomme arabique

Le marché local de la gomme arabique est axé sur trois secteurs.

Utilisateurs Traditionnels: un usage majeur de la gomme arabique c’est sa consommation

(sous sa forme brute), comme de la nourriture supplémentaire pour améliorer l’immunité, en

particulier celle des femmes enceintes, et dans la prévention de la dysenterie. Elle est aussi

utilisée comme un déodorant pour neutraliser les odeurs et aussi dans la constitution de

l’encens, utilisé dans les églises et les mosquées, pour exorciser les esprits méchants et les

sorciers.

Une filières locales: la gomme arabique est un agent essentiel dans la production et le

nettoyage à sec des chapeaux portés par presque toutes les tribus de la partie Nord du Nigéria.

Les statistiques sur la consommation de la gomme arabique dans cette filière ne sont pas

disponibles, mais les personnes interrogées affirment que cet usage de la gomme arabique est

substantiel.

Une autre la filière locale, où la gomme arabique est utilisée, c’est dans la production de

l’encre (Adaa - nom local) pour l’écriture coranique. La gomme arabique est également utilisée

comme additif dans des productions locales. Elle donne, par exempe au miel, de la stabilité et

de la viscosité.

Usages industriels: Plusieurs compagnies multinationales installées au Nigéria utilisent de la

gomme arabique traitée sous une forme ou une autre. Les compagnies telles que Cadbury,

Coca Cola, plusieurs compagnies pharmaceutiques et des sucreries, sont parmi les utilisateurs

locaux de la gomme arabique au Nigéria. Cependant, ces compagnies n’utilisent pas de gomme

arabique sous forme brute et elles n’achètent pas non plus la gomme arabique atomisée au

Nigéria.

2.3.7 Augmentation locale de la valeur ajoutée

Le Nigéria dispose d’un centre de traitement de la gomme arabique, avec une tour

d’atomisation à Kano, ayant une capacité de traitement de 15 tonnes métriques par jour. Cette

usine a eu des problèmes techniques ainsi que de marketing à ses débuts, mais ils ont été

surmontés et l’usine fonctionne maintenant tout au long de l’année depuis 2003. La compagnie

produit sept spécialités de gomme arabique atomisée, de Super White à Normal White.

Deux autres usines de traitement de la gomme arabique sont en train d’être établies dans les

Etats de Jigawa et du Borno.
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3.0 CONCLUSION

Avec une capacité de production et d’exportation combinée d’environ 47 925 tonnes métriques

en 2003 pour les trois principaux pays producteurs de gomme arabique, à savoir: le Soudan, le

Nigéria et le Tchad, et avec une capacité potentielle combinée de production d’environ 160 000

tonnes métriques à capacité maximale, les trois principaux pays producteurs ci-dessus

mentionnés et les onze autres pays producteurs africains, peuvent faire face à la demande

mondiale de gomme arabique, actuellement estimée entre 55 000 et 70 000 tonnes métrique

en 2003, s’ils sont soutenus par la communauté internationale.

En raison de l’absence de données précises sur les exportations du Nigéria et du Tchad, d’un

niveau important de commerce frontalier entre le Soudan et le Tchad d’un coté, et entre le

Nigéria et le Tchad d’un autre, il est difficile d’établir le niveau exact d’exportation de ces trois

pays. Cela est rendu compliqué par le fait que l’exportation de la gomme arabique du Nigéria à

destination de l’Inde, qui est pour le Nigéria le partenaire commercial le plus important, en

matière de gomme arabique, n’est pas signalé. La contribution de ces trois pays envers la

demande mondiale de gomme arabique peut donc difficilement être estimée précisément. Mais

il n’y a aucun doute sur une demande annuelle croissante de gomme arabique depuis l’an

2000. Les trois principaux pays producteurs: Le Soudan, le Nigéria, et le Tchad ainsi que la

dizaine d’autres pays producteurs africains de gomme arabique sont capables de faire face à la

demande croissante de gomme arabique naturelle, s’ils sont soutenus pour cela par la

communauté internationale.

3.1 Production, exportation, recueil des données et gestion

Alors que les données de la production et des exportations sont gérées de manière

satisfaisante au Soudan, les données essentielles requises pour la planification ne sont pas

collectées et ne sont pas bien gérées au Nigéria et au Tchad. Les institutions suivantes au

Nigéria et au Tchad devraient être assistées en matière de collecte et de gestion des données,

concernant la filière de la gomme arabique.

Au NIGÉRIA: Les autorités portuaires Nigérianes (Nigérian Ports Authority) travaillent

étroitement avec l’Association Nationale des Producteurs, Transformateurs et

Exportateurs de Gomme Arabique (NAGAPPEN)

Au TCHAD: Les douanes tchadiennes travaillent étroitement avec L’Association des

Exportateurs de la Gomme Arabique du Tchad.

3.2 Les capacités de production:

Pour accroître la production dans les trois principaus pays producteurs, les interventions

suivantes sont nécessaires:

 Maintenir les efforts pour améliorer les niveaux de prix à la production au Soudan.

C’est l’élément le plus important. Il doit être abordé sans délai, pour assurer une

croissance rapide de la production de gomme arabique dans ce pays;

 Renouveler massivement les gommeraies existentes et créer de nouvelles plantations

au Nigéria, avec des programmes de conservation et de gestion des eaux;

 Mettre à disposition de l’eau potable sur les sites de production lointains au Soudan,

au Tchad et au Nigéria;
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 Renforcer, au niveau législatif, le Nigéria et le Tchad, pour une meilleure gestion des

gommiers, pour la lutte contre les feux de brousse, avec des campagne de

sensibilisation en direction des communautés productrices, sur l’importance

économique et l’utilité '64es gommiers;

 Développer des marchés spécifiques au Nigéria, où les paysans et les intermédiaires

puissent échanger leur gomme arabique au juste prix, comme cela se passe déjà au

Tchad. C’est une contribution au contrôle qualité et au développement du marché local.

 Agir au niveau de la communauté internationale pour faire face à ce problème annuel

d’oiseaux et de sauterelles, qui sont attirés par les gommiers, avec des effets néfastes.

3.3 Les Marchés d’exportation

Pour neutraliser l’incidence récurrente des pénuries et des surproductions de gomme arabique,

un instrument de stabilisation, comme un stock régulateur, est non seulement inéluctable,

mais surtout réclame une mise en place d’urgence, pour sécuriser le futur de ce produit

naturel.

Dans l’année 2004, les prix internationaux de la gomme arabique ont triplé et on peut

considérer que c’est là le résultat d’une pénurie causée par une production trop faible, et par

l’érosion complète du stock régulateur auparavant maintenu par le Soudan. Ce problème se

manifeste au moins une fois par décennie et ils pousse les utilisateurs à s’intéresser à des

succédanés de la gomme arabique. Il n’y qu’un stock régulateur qui puisse régler ce problème

et redonner confiance aux importateurs ainsi qu’aux utilisateurs finaux de la gomme arabique.

Il est maintenant grand temps d’établir (ou de rétablir, pour le Soudan) un stock régulateur

dans chacun des Etats producteurs : le Tchad, le Nigéria et le Soudan. En raison de la nature

des capitaux à immobiliser pour de tels stocks, aucun des trois pays producteurs n’est en

mesure, seul, de payer la facture de ce projet. Un soutien des agences donatrices

internationales est essentiel, avec la surveillance du projet par la FAO.

3.4 Traitement à forte valeur ajouté

Avec la fluctuation des prix de la gomme arabique brute sur les marchés internationaux, les

prix internationaux de la gomme arabique transformée (atomisée) sont soit stables, soit en

hausse. La réduction de la pauvreté dans les pays producteurs de gomme arabique ne peut

intervenir qu’à travers de plus en plus de gomme arabique transformée sur place, avec le gain

de valeur ajoutée correspondant. Seuls ces produits élaborés peuvent assurer des prix plus

rémunérateurs.

Les usines de traitement de la gomme arabique nécessitent d’importants capitaux. Etant donné

les difficultés d’accès aux marchés mondiaux de la gomme arabique transformée, les pays

producteurs africains ont besoin d’une aide internationale pour installer ces usines de

traitement et pour accéder aux marchés mondiaux de la gomme arabique atomisée.

3.5 La Recherche

Le Soudan a une longueur d’avance en ce qui concerne la recherche dans les divers domaines

de la gomme arabique. Le Tchad et le Nigéria ont rapidement besoin d’un soutien institutionnel

pour développer la recherche sous tous ses aspects en matière de gomme arabique, incluant la

production de plants de gommier à forte productivité « gomme », des recherches sur le produit

« gomme » lui-même, sur les processus industriels de traitement – atomisation, ainsi que sur

une approche du développement du marché local et international de la gomme arabique.
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3.6 La Banque de Semence

Le besoin d’une banque fiable de semence dans chaque pays membre de NGARA est un

élément important de la stratégie de développement des gommes naturelles dans la région.

Pendant la mission au Nigeria et au Tchad, l’existence de nombreux fournisseurs de semences

et de plants de gommier avait été mise en évidence. Pour la plupart, leur fiabilité et la

traçabilité de l’origine du matériel fourni étaient douteuses. Le danger d’utiliser ce matériel est

que le résultat ne sera connu qu’après 4 ou 5 ans, quand les arbres seront prêts à produire. Il

est donc important d’établir dans les pays membres de NGARA des banques de semence fiables

et dont la traçabilité de l’origine des produits est garantie afin de réaliser des projets de

plantation de qualité.
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4.0 ANNEXES

4.1 Abréviations

AIPG: Association pour la Promotion Internationale des Gommes

CAF: Abréviation de "Coût, Assurances, Fret"

FAO: Organisation des Nations Unies pour l'Alimentation et l'Agriculture

FOB: Abréviation de "Free On Board" ou franco de bord

INRA: Institut National de la Recherche Agronomique (France)

JECFA: Joint FAO/WHO Expert Committee on Food Additives

OMS / WHO: Organisation Mondiale pour la Santé

ONG: Organisation Non Gouvernementale

PMA: Pays les Moins Avancés

R.C.A.: République Centre Africaine

UE 15: Union Européenne, comprenant 15 pays jusqu’en 2003

U.K.: Royaume-Uni

4.2 ADRESSES

4.2.1 Adresses utiles

AIPG, Association for International Promotion of Gums

Mél: aipg@wga-hh.de - Url: www.treegums.org

AIDGUM, Association Internationale pour le Développement des Gommes Naturelles

129, Chemin de Croisset BP 4151 76723 ROUEN CEDEX

Tél: + 33 232 831 818 Fax: + 33 232 831 919

NGARA

Réseau pour les Gommes Naturelles et Résines en Afrique

Nairobi, Kenya

Tel : +254 720 811 411 Fax : +254 20 4444 841

Mél: EnricoCasadei@NGARA.org - Url: www.NGARA.org

4.2.2 Exportateurs

Cette liste, non limitative d'exportateurs, est tirée de différentes sources, comme la liste

publiée en Juillet 2003 par l’AIPG ou comme celle des membres du NGARA.

NIGÉRIA

DANSA FOOD Processing Co. Ltd.

Industrial Estate lot 2 - KANO

Tél: + 234 64 31 41 42

Mél: dansafood@yohoo.com

GACON Ltd.

1st Floor 8 Market Street P.O. Box 50134 Falomo Ikoyi – LAGOS

Tel: + 234 1 266 54 50 Fax: + 234 1 266 78 01

Email: gacon@linkserve.com

VICTORIA AGRO EXPORTS Ltd.

270 Ozumba Mbadiwe street – Victoria Island – LAGOS

Tél: + 234 1 262 13 24 Fax: + 234 1 61 84 51

Mél: il786@aol.com

78

SOUDAN

THE GUM ARABIC COMPANY

P.O. Box 857 KHARTOUM

Tél: + 249 11 46 10 61 Fax: + 249 11 47 13 36

Mél: gmanager@gum-arab.com

THE KHARTOUM GUM ARABIC Processing Co. Ltd.

P.O. Box 12034 KHARTOUM

Tél: + 249 11 78 56 66 Fax: + 249 11 77 46 32

Mél: gapc@sudanmail.net

TCHAD

ABHS Aboul-Hassanein

B.P. 3061 N’DJAMENA

Tél: + 235 51 00 76 Fax: + 235 51 06 86

Mél: abhs@intnet.td

SANIMEX

B.P. 492 N’DJAMENA

Tél: + 235 51 49 69 Fax: + 235 51 40 40

Mél: sanimex@intnet.td

SCCL

B.P. 1110 N’DJAMENA

Tél: + 235 51 79 61 Fax: + 235 51 06 86

Mél: sccl@intnet.td ou djoakibou@hotmail.com

SETEX Acacia

B.P. 744 N’DJAMENA

Tél: + 235 51 29 07 Fax: + 235 51 59 97

Mél: Boukharydoudou@wanadoo.fr

SODEC

B.P. 877 N’DJAMENA

Tél: + 235 51 29 26 Fax: + 235 51 79 27

Mél: sodec.tchad@intnet.td

4.2.3 Importateurs

Cette liste, non limitative d'importateurs, est tirée de différentes sources, comme le dernier

"Market Brief" du CCI sur la gomme arabique (2000) ou comme la liste publiée en Juillet 2003

par l’AIPG.

FRANCE

ALLAND & ROBERT

9, rue de Saintonge - 75003 PARIS

Tél: + 33 144 592 130 Fax: + 33 142 725 438 Télex: 210963 F

Mél: f.alland@allandetrobert.fr
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C.N.I., COLLOIDES NATURELS INTERNATIONAL

129, chemin de Croisset BP 4151 - 76723 ROUEN Cedex

Tél: + 33 232 831 818 Fax: + 33 232 831 919 Télex: 180921 F

Mél: gdondain@cniworld.com

EMIGA

Zone Industrielle Avon, Lot 152 - 13120 GARDANNE

Tél: + 33 442 512 828 Fax: + 33 442 512 533 Télex: 400547 F

Mél: EMIGA.FR@wanadoo.fr

SPINDAL – AEB group

Zone Industrielle 3/5 rue Ampère - 77220 GRETZ-ARMAINVILLIERS

Tél: + 33 164 078 000 Fax: + 33 164 075 920

Mél: spindal.sec.france@wanadoo.fr

VALMAR

Zone Industrielle de Saint Mitre - 13400 AUBAGNE

Tél: + 33 442 849 292 Fax: + 33 442 841 079

Mél: valmarsa@aol.com

ROYAUME-UNI

AGRISALES LIMITED – AGRIPRODUCT group

Royal Oak House - 45A Porchester road - LONDON W2 5DP

Tél: + 44 207 221 1275 Fax: + 44 207 792 9014

ARTHUR BRANWELL & Co LIMITED

Bonte House, 58-62 High street - EPPING, ESSEX CM16 4AE

Tél: + 44 1 992 577 333 Fax: + 44 1 992 561 138 Télex: 817158 BRANWL G

Mél: Richardkenny@branwell.com

RED CARNATION GUMS LIMITED

Unit 11 Westmayne Industrial Park - Bramston way, Laindon, Essex, SS15 6TP

Tél: + 44 1 268 412 020 Fax: + 44 1 268 410 040 Télex: 99238 EMULS G

Mél: office@redgums.com

A.F. SUTER and Co Ltd

Thames House – 18 Park street – LONDON SE1 9EQ

Tél: + 44 207 403 6555 Fax: + 44 207 378 8582

Mél: afsuter@afsuter.com

TOYOTA TSUSHO UK Ltd.

140 London wall, LONDON EC2Y 5DN

Tél: + 44 2 077 762 778 Fax: + 44 2 077 762 795

Mél: qkhan@toyota-tsusho-uk.com

U.S.A.

AEP Colloids Inc.

393 Church street – P.O. Box 3425 SARATOGA SPRINGS, NY 12866

Tél: + 1 518 584 4105 Fax: + 1 518 580 8577

Mél: astrouse@aepcolloids.com

ISC Importers Service Coorporation

233 Suydam avenue – JERSEY CITY, NJ 07304-3399
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Tél: + 1 201 332 6970 Fax: + 1 201 332 4152

Mél: iscgums@iscgums.com

PAUL THOMAS & Co INC

119 Headquarters Plaza - MORRISTOWN, NJ 07960

Tél: + 1 973 984 0900 Fax: + 1 973 984 5666 Télex: 219805 SPGM UR

Mél: info@plthomas.com

TIC GUMS INC

4609-T Richlynn Drive P.O. Box 369 - BELCAMP, MD 21017-0369

Tél: + 1 410 273 7300 Fax: + 1 410 273 6469

Url: www.ticgums.com

ALLEMAGNE

Willy BENECKE GmbH

Hoverstrasse 41 - 20539 HAMBURG

Tél: + 49 407 804 440 Fax: + 49 40 780 44 433

Mél: thauser@willy-benecke.com

Johannes BASSEN GmbH

Kaiser-Wilhelmstasse 115 – 20355 HAMBURG

Tél: + 49 40 355 47 913 Fax: + 49 40 355 47 918

Mél: johannes.bassen@t-online.de

C.E. ROEPER GmbH

Hans Duncker strasse 13 - 21035 HAMBURG

Tél: + 49 40 734 10 317 Fax: + 49 40 734 10 381 Télex: 217811

Mél: CGerrens@roeper.de

Ernst H. SINGELMANN GmbH

Hopfensack 20 – 20457 HAMBURG

Tél: + 49 40 350 257 Fax: + 49 40 331 642

Mél: U.Singelmann@t-online.de

Alfred WOLFF GmbH

Sudanhaus – Grosse Backerstasse 13 – P.O. Box 106620 20044 HAMBURG

Tél: + 49 40 376 76 121 Fax: + 49 40 376 76 100 Télex: 211778

Mél: hwolf@alwolf.de

BELGIQUE

CLADIC Belgium N.V.

Terlochtweg 1 – 2620 HEMISKSEM

Tél: + 32 3 870 48 11 Fax : + 32 3 870 48 99

Mél: am@caldic.be

INDE

DRYTECH

B-16 Ginkunz Industrial Estate – Off Mahakali Caves road –

Andheri East MUMBAI 400093

Tél: + 91 22 268 753 61 Fax : + 91 22 268 752 21

Mél: drytech@bom8.vsnl.net.in
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IRLANDE

KERRY Ingredients

3 Eldred terrace – Douglas road - CORK

Tél: + 353 214 313 172

Mél: brian.lynch@kerry.ie

ISRAEL

FRUTAROM Indudtries Ltd.

P.O. Box 10067 – HAIFA

Tél: + 972 846 2442 Fax : + 972 872 2517

Mél: info@frutarom.com

ITALIE

RATHGEB Rose-Marie

Viale Belisario 20145 MILANO

Tél: + 39 024 813 424 Fax: + 39 024 819 5518

Mél: rathgeb@tiscalinet.it

JAPON

SAN-EI YAKUHIN BOEKI K.K.

c/o Morii Bidg 4-10 Awajimachi 1 – Chome Chuo-Ku OSAKA

Tél: + 81 662 028 524 Fax: + 81 662 027 204

Mél: emorii@oak.ocn.ne.jp

4.2.4 Foires et salons:

FIE: Food Ingredient Europe a lieu tous les ans, en fin d’année, à tour de rôle et

dans l'ordre, à Londres, puis à Francfort, puis à Paris où se tiendra le prochain salon, du

29 Novembre au 1er Décembre 2005.

IFT: International Food Trade, la version nord-américaine du FIE a lieu tous les ans

en été (juillet) à Chicago - Etats Unis d'Amérique.

Ces deux manifestations sont le lieu de rendez-vous de la plupart des acteurs

économiques liés à la gomme arabique, dont les applications alimentaires l'emportent

généralement sur les applications pharmaceutiques ou techniques.

4.2.5 Sources d’information

Ce dossier de marché sur la gomme arabique a été établi à partir des données:

- www.p-maps.com, site du CCI à Genève, à partir des données COMTRADE

DBS, fournie par la Division des Statistiques des Nations Unies

Les cours de la gomme arabique sont issus de la revue hebdomadaire:

- MARCHES TROPICAUX – 190, Boulevard Haussmann – 75008 PARIS

http://www.marches-tropicaux.com

Les éléments concernant la certification biologique de la gomme arabique sont tirés de:

- Procédure simplifiée d'inspection et de certification, ECOCERT 1997,

conforme au règlement CEE 2092/91 pour sa partie:

Cueillette, production, transformation et exportation "pays tiers".

Quelques références historiques sont tirées d'un document CCI de 1978:

- LE MARCHE DE LA GOMME ARABIQUE,

Production, commercialisation et utilisation - Genève 1978
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Les données concernant le SOUDAN et la Gum Arabic Company sont issues de:

- A Review of Production, Market and Quality Control of Gum arabic in Africa FAO

TCP/RAF/4457 Rome 1996
